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Stabilité du marché du pneumatique TC4 en 2016

En2016, les ventesde pneumatiquesneufsTC4 (Tourisme,Camionnetteet 4X4
ou SUV)sonten légèrebaisse(+0,6%) par rapportà 2015.

Malgré une baissedesprix moyens(-3,2%), les volumesde pneusTourismesont en légère
contraction(-0,8%).

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)



Stabilité du marché du pneumatique TC4 en 2016

Les ventes de pneus pour 
camionnettes sont en repli (-1,4%) 
en phase avec une croissance  
économique stable et malgré des 
prix en baisse significative (-5,4%).
Les campagnes promotionnelles 
rythment plus que jamais un marché 
atone. 
Sans retrouver les volumes de 2010, 
le marchéǎΩŜǎǘredressédepuis 2012 
et semble avoiratteint un plateau 
depuis 2015.

Ces données sont à relativiser 
puisque les ventes de pneus 
4X4 ou SUV progressent 
nettement (+6,1%).

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)



Les marques Premium en baisse mesurée

Malgré un bon 
premier semestre 
(+6,9%) les marques 
. ǘŜǊƳƛƴŜƴǘ ƭΩŀƴƴŞŜ 
sur une progression 
modeste (+0,9%).

Dans un contexte économique 
peu encourageant, les marques 
Premium sont à la peine (-3,1%) 
au profit des 3 autres niveaux de 
marques. Leur part de  marché 
passe de 63,3 % à 61,8%.

Après avoir tirées le 
marché en 2014 et 2015, 
les marques Premium 
retrouvent des niveaux 
de ventes équivalentes à 
celles de 2010.

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)



Les marques Premium en baisse mesurée

LesTradebrandsprogressentnettement (+6,1%) sanspour autant revenir au
niveaude2010et 2011.

LesmarquesBudgetenprogression(+3,5%) prennent+0,4%departsdemarché.

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux Centres autos, FastFitters, négociants spécialistes)

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux Centres autos, FastFitters, négociants spécialistes)



Recul des pneus hiver au profit des pneus toutes saisons

tǊƻŦƛǘŀƴǘ ŘΩǳƴŜ ƳŞǘŞƻ ŎƭŞƳŜƴǘŜ 
en plaine, les pneus toutes 
saisons continuent de séduire. 
Leur part de marché a 
quasiment doublé entre 2015 et 
нлмс ǇƻǳǊ ǎΩŞǘŀōƭƛǊ Ł пΣм҈Φ 

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux Centres autos, FastFitters, négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)



Recul des pneus hiver au profit des pneus toutes saisons

Les ventes de pneus
hiver, en progression
constante depuis 2011,
chutent nettement en
2016(-12%).

Plus que jamais réservés aux 
zones blanches, les pneus 
hiver progressent au gré des 
épisodes climatiques. Ce fut 
le cas en mars (+15,7%) et 
plus discrètement en 
novembre (+2,0%).

Chiffres source : Syndicat des Professionnels du Pneu 
ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux 
Centres autos, FastFitters, négociants spécialistes)

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux Centres autos, FastFitters, négociants spécialistes)

Chiffres source : Syndicat des Professionnels du 
tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux 
Centres autos, FastFitters, négociants 
spécialistes)



Les parts de marché par canaux de distribution

Les négociants spécialistes conservent les 
plus grosses parts de marché (33,6%) 
même si les écarts avec les Centres autos 
et Réparateurs rapides (28,2%) tendent à 
se resserrer sur le segment Tourisme. Les 
autres réseaux de distribution (non 
mesurés dans le panel GfK) regroupant les 
acteurs du commerce et de la réparation 
automobile ainsi que les acteurs internet 
(Pure Players) se partagent 38,1% des 
ventes avec des parts de marché estimés 
respectivement  entre 23% et 26% pour 
les premiers et 12% et 15% pour les 
seconds. Les Négociants Spécialistes 
confortent leur position de leader auprès 
des clients professionnels sur les 
segments camionnette (64,6%) et pneu 
industriel (85%) comprenant les pneus 
poids-lourds, génie civil et agraires.

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France  SPP/GfkςVente SellIn Europool/SNCP

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global 
(canaux Centres autos, FastFitters, 
négociants spécialistes)



[ΩŞǾƻƭǳǘƛƻƴ ŘŜǎ ǇǊƛȄ

Prix internet, les plus gros écarts 
ŎƻƴŎŜǊƴŜƴǘ ƭŜǎ ǇƴŜǳǎ .ǳŘƎŜǘΧ
Sur la dimension la plus vendue en France, 
les prix affichés par les Pure Playerset les 
Click and Mortarssont en baisse régulière 
depuis 24 mois. Les baisses les plus 
ǎƛƎƴƛŦƛŎŀǘƛǾŜǎ ǎΩŜƴǊŜƎƛǎǘǊŜƴǘ ǎǳǊ ƭŜǎ ǇƴŜǳǎ 
ŘΩŜƴǘǊŞŜ ŘŜ ƎŀƳƳŜ Řƻƴǘ ƭŜǎ ǇǊƛȄ ƻƴǘ ŎƘǳǘŞ 
de plus de 20% pour les Pure Playersentre 
début 2015 et fin 2016. 

Sur les niveaux de gamme supérieurs, 
les baisses de prix sont moins fortes et 
les écarts entre Pure Playerset Click 
and Mortar, logiquement, plus limités.

Chiffres source : Syndicat des Professionnels du 
tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France. Marché global (canaux 
Centres autos, FastFitters, négociants 
spécialistes)

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ lizeoGroup 
Online  2015
Prix affichés sur  170 sites internet de vente  en ligne de pneumatiques neufs 
ŎƻƳƳŜǊŎƛŀƭƛǎŞǎ Ŝƴ CǊŀƴŎŜ όtǊƛȄ ŜȄǇǊƛƳŞǎ Ŝƴ ϵ¢¢/ύ

Chiffres source : Syndicat des Professionnels du 
tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ lizeoGroup Online  2015
Prix affichés sur  170 sites internet de vente  en 
ligne de pneumatiques neufs commercialisés en 
CǊŀƴŎŜ όtǊƛȄ ŜȄǇǊƛƳŞǎ Ŝƴ ϵ¢¢/ύ



Les pneus rechapés dans la tourmente

Le marché des pneus Poids 
lourds se contracte à 
nouveau (-4,1%) avec des 
prix en baisse sur tous les 
segments. 

Les pneus neufs progressent (+3,4%) 
au détriment des pneus rechapés qui 
perdent un peu plus de terrain chaque 
mois. Un niveau historiquement bas 
de 29,8% de parts de ventes a été 
atteint en octobre. La baisse des 
volumes de pneus rechapés atteint un 
niveau inquiétant (-15,5%). Les 
volumes de ventes de pneus rechapés 
ont chuté de 29,2% depuis 2012.

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

Chiffres source : Syndicat des Professionnels 
Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL



Les pneus rechapés dans la tourmente

Lesniveauxmensuelsde prix moyensdu neufƴΩƻƴǘjamaisété supérieursà ceux
deƭΩŀƴƴŞŜpassée,finissantƭΩŀƴƴŞŜsurunemoyennede-4,5%.

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL

/ƘƛŦŦǊŜǎ ǎƻǳǊŎŜ Υ {ȅƴŘƛŎŀǘ ŘŜǎ tǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭǎ Řǳ tƴŜǳ ŘΩŀǇǊŝǎ tŀƴŜƭ Gfk2016
Ventes Sell-out-France- Marché PL



Pneus rechapés : la mobilisation se poursuit

Malgré un marché difficile en 2016, les acteurs de la filière pneumatiques poids
lourds restent pleinement confiantsdansla pertinenceéconomiqueet écologiquedu
rechapage.

Le1er février 2017, sousƭΩŞƎƛŘŜdu SNCP,un engagementpour la croissanceverte a été
signéavecSégolèneROYAL,Ministre deƭΩ9ƴǾƛǊƻƴƴŜƳŜƴǘΣdeƭΩ9ƴŜǊƎƛŜet de la Mer. Il
consiste à valoriser le rechapage pour ƭΩŀƭƭƻƴƎŜƳŜƴǘde la durée de vie des
pneumatiquespoidslourds.
5ΩǳƴŜduréede 3 ans,cette engagementvisenotammentà lever les freins rencontrés
par le développementdeƭΩŞŎƻƴƻƳƛŜcirculairedu pneumatiquepoidslourds.
[ΩƻōƧŜŎǘƛŦestdeŘΩƻōǘŜƴƛǊun réel appuidesdifférentsservicesdeƭΩ9ǘŀǘpour souteniret
promouvoir le rechapage en tant que technique vertueuse tant sur le plan
environnemental,ǉǳΩŞŎƻƴƻƳƛǉǳŜ. Il ǎΩŀƎƛǘnotamment de faciliter les applications
réglementaireset desoutenirlesnombreuxchantiersouverts:

¤ Prévenir les distorsions de concurrence
Unepart despneumatiquesasiatiquesimportésne respectentpaslesréglementationsrelatives
à la teneur en HAP (Huiles Aromatiques Polycliniques)et à ƭΩŞǘƛǉǳŜǘŀƎŜ/ seuils de
performancesdespneumatiques.
Malgré les actionsmenéesauprèsde la DGCCRFen chargedu contrôle des étiquetages,les
sollicitationsrégulièresauprèsdesautresadministrationsimpliquées,les rencontresavecdes
parlementaires,malgréégalementlespréconisationsdu rapportŘΩƛƴŦƻǊƳŀǘƛƻƴdeƭΩ!ǎǎŜƳōƭŞŜ
Nationale sur « [ΩƻŦŦǊŜautomobile françaiseςOctobre 2016 » et plus particulièrement la
proposition n°116 « développerles contrôlesde la DGCCRFsur le marchédespneumatiques
pourcontrôlerleurbonétiquetageet leursperformances», aucuncontrôleƴΩŀété effectuéà ce
jour.

¤{ƻǳǘŜƴƛǊ ƭŜ ǊŜŎƘŀǇŀƎŜ Ŝƴ ǊŜƴŘŀƴǘ ƭΩŞŎƻ-contribution visible et modulable dans le cadre de 
la REP

Bienque la REPpneumatiquesait été miseen placeil y a maintenantplusde 10 ans,certains
metteurs sur le marchéǎΩŜȄƻƴŝǊŜƴǘde leurs obligations et ne ǎΩŀŎǉǳƛǘǘŜƴǘpas de ƭΩŞŎƻ-
contribution destinéeà financer la collecteet la valorisationdesproduits en fin de vie. Cette
non contribution de certainsacteurscréeune nouvelledistorsionde concurrencepar rapport
auxsociétésrespectantla règlementation.
La Profession, au cours de ƭΩŀƴƴŞŜ2016 (juin et octobre) a déposé deux projets
ŘΩŀƳŜƴŘŜƳŜƴǘǎvisantà rendrevisiblecette éco-contributionsur lesfactures. Cesdeuxprojets,
examinéssuccessivementparƭΩ!ǎǎŜƳōƭŞŜNationaleet le Sénat,ƴΩƻƴǘpasabouti.
Desoncôté, la Professiondu rechapagecontinuede travailler sur un projetŘΩŞŎƻ-modulation
deƭΩŞŎƻ-contribution que lesmetteursde pneumatiquespoidslourds,dansle cadrede la REP,
doivent acquitter auprès de ƭΩŞŎƻ-organismede leur choix. Le projet vise à majorerƭΩŞŎƻ-
contributiondespneusnonconçuspour être rechapés(pneusmono-vie).



Pneus rechapés : la mobilisation se poursuit

¤tǊƻƳƻǳǾƻƛǊ ƭΩŀŎƘŀǘ Ŝǘ ƭΩǳǎŀƎŜ ŘŜǎ ǇƴŜǳǎ ǊŜŎƘŀǇŞǎ Řŀƴǎ ƭŜǎ ŦƭƻǘǘŜǎ ǇǳōƭƛǉǳŜǎ
CettepromotionǎΩƛƴǎŎǊƛǘdansune logiqueŘΩŜȄŜƳǇƭŀǊƛǘŞde la commandepubliquequant aux
bonnespratiquesvisantà améliorerla duréede vie desproduitset à prévenirla productionde
déchets.
[ΩƻōƧŜŎǘƛŦest de favoriserle recoursaux pneumatiquesrechapésdansles flottes de transport
publiquesdont le PTACexcèdeles 7,5 tonnes : ministèreset leurs établissementspublics,
collectivitésterritorialeset leursgroupementsΧ



Guide Pénibilité du Syndicat des Professionnels du Pneu

Créépar le Syndicatdes Professionnelsdu Pneu,ce guide permet à sesentreprises
adhérentesŘΩŀǇǇǊŞƘŜƴŘŜǊlesnotionsjuridiquesautour de la pénibilité et de prendre
en considérationles principauxfacteursauxquelsleurssalariéspeuventêtre ou sont
exposés. Il a vocation à les accompagnerdans l'évaluation et, le cas échéant, la
déclarationdes salariésau titre du dispositif ComptePersonnelde Préventionde la
Pénibilité(C3P).

Lesmétiersdu pneus présententdesrisquespouvantprovoquerde gravesaccidents
du travail et des maladiesprofessionnelles. La prévention de ces risquesdoit donc
être unepréoccupationpermanente.

À ce titre, le Syndicatavait créé en 2006, en partenariat avecƭΩLbw{Σun guide de
sécurité(actuellementen coursŘΩŀŎǘǳŀƭƛǎŀǘƛƻƴύsur les opérationsŘΩŜƴǘǊŜǘƛŜƴet de
remplacementdespneumatiques.

CenouveauGuidede Pénibilitéa été conçupour servir de baseà la mise en place
ŘΩǳƴŜpolitique de préventiondansles entreprisesdu pneumatique,maiségalement
commeun outil depromotiondesbonnespratiquesde la profession.


